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Leeswijzer

Je bent kunstschilder, beeldhouwer binnenhuisarchitect, filmer, schrijver, componist, 
fotograaf, illustrator, architect of designer maar je bent ook zelfstandig ondernemer. Dit 
boek is speciaal geschreven voor iedereen die als creatief ondernemer aan de slag wil 
of al is begonnen met een bedrijf. Beroepen waarbij vakmanschap, kunde en creativiteit 
bovenaan staan. Creatieve zelfstandigen zijn mensen die hun eigen stempel drukken op 
hun product of dienst. Dat heeft gevolgen voor de manier waarop je je bedrijf inricht en 
je zakendoet. 
Naast de gebruikelijke onderwerpen zoals administratie, rechtsvorm, juridische onder-
werpen en marketing besteden we apart aandacht aan auteursrecht, personal branding, 
NFT’s, agenten en freelance platformen. 
Dit boek is vooral bedoeld als naslagwerk. Er gaat de komende jaren heel veel veran-
deren, de nieuwe belastingwetgeving arbeidsongeschiktheidsverzekeringen en andere 
regelingen. Maar misschien ook op het gebied van NFT’s, non-fungible tokens, een soort 
crypto-eigendomsbewijs, een fenomeen dat mogelijk grote gevolgen gaat hebben voor 
auteursrecht en verdienmodellen. 
Maar we beginnen met het begin, het starten van een bedrijf. Hoe ‘word’ je iets? 
Dat is simpel, gewoon beginnen, stoppen kan altijd. Je moet een paar formaliteiten uit-
voeren, inschrijven bij de kamer van koophandel, eventueel een zakelijke bankrekening 
openen, je opgeven bij de belastingdienst en natuurlijk het belangrijkste, klanten vin-
den/opdrachten binnenhalen. 
In dit boek bespreken we de formele zaken eerst, de zakelijke kant zoals klanten werven 
en marketing komen later aan bod. Om al te grote teleurstellingen en problemen te 
voorkomen kun je alvast rekening houden met wat regels die de overheid stelt. 

Je kunt dit boek stap voor stap doornemen of je kunt het gebruiken als naslag, gebruik 
daarvoor de index en de uitgebreide inhoudsopgave. 


